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¿Qué es Great Colombia?

¿Cómo nace Great Colombia?
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SOCIOS CLAVE

ACTIVIDADES CLAVE

RECURSOS CLAVE

PROPUESTA DE

VALOR
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CANALES
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SOCIOS CLAVE



ACTIVIDADES CLAVE
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Construcción de marca.

Creación de estrategias de Marketing y

comunicación.

Gestión de proveedores.

Gestión de tienda On-Line.

Manejo financiero.

Ventas.
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RECURSOS CLAVE

´



Cumplir los deseos del consumidor

para que obtenga Sneakers élite, que

sean realmente exclusivos y 100%

originales.

Ponemos en tus píes, lo que tienes

en tú mente.

PROPUESTA DE VALOR
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SEGMENTO DE CLIENTES



RELACIONES CON LOS CLIENTES 1

2

3

4

5
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Fidelización.

Entregas rápidas.

Disponibilidad del producto.

Información clara y completa.

Responsabilidad social y cuidado con el medio

ambiente.

Tienda On-Line y medios digitales amigables.
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CANALES



CANALES
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Venta de Sneakers

FUENTE DE

INGRESOS



Producción

audiovisual

ESTRUCTURA DE

COSTOS

AuxiliarGerentes generales Logístico

Papelería Servicios Públicos Productos de aseo

Embalaje

y distribución

Internet Plan de datos

y minutos
Publicidad Dominio

Etiquetas Comunicación

y ventas

Impuestos
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GRACIAS


